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FoodSuite è la soluzione ERP verticale 
destinata al settore alimentare e certificata 

per Dynamics 365 Business Central. 
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Il settore alimentare è diversificato e complesso. Ha una 
grandissima varietà di prodotti e processi produttivi, che 
interessano sia i grandi rivenditori sia le piccole aziende 
indipendenti. Gestire questa varietà di prodotti, garantendo igiene, 
sicurezza e rintracciabilità dei prodotti e dei lotti, non è semplice. La 
soluzione verticale FoodSuite permette di affrontare le sfide 
quotidiane tipiche del settore, garantendo cicli di sviluppo del 
prodotto più rapidi, maggiore reattività sul mercato, gestione 
efficiente della logistica e un'avanzata tracciabilità del prodotto, 
con l'obiettivo di portare sul mercato prodotti più sicuri. 
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E BENEFICI 

Flessibilità 
attraverso il tool di sviluppo integrato, Dynamics 365 
Business Central può garantire alta flessibilità 
per seguire le esigenze/evoluzioni di mercato. 

Integrazione 
la piattaforma di Dynamics 365 Business Central è in 
grado di supportare le più svariate richieste di integra­
zioni di strumenti di campo, di software e appli­
cazioni esterne e non ultima la possibilità di 
integrare i servizi Cloud. 

Facilità d'uso 
l'interfaccia Microsoft e l'integrazione con i 
prodotti Office agevolano l'utente nell'utilizzo 
del sistema. 

Efficienza 
la verticalizzazione FoodSuite è in grado di offrire 
un sistema sempre aggiornato grazie alle Best Practice, 
elemento distintivo per garantire l'efficienza di 
ogni reparto aziendale. 

Tempi e costi 
velocità di implementazione e costi adeguati 
rappresentano un elemento imprescindibile della 
strategia EOS Solutions. 
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Costante evoluzione 

Rapidità di implementazione 

Garanzia per il futuro 

Minor costo di mantenimento 
(TCO) 



PANORAMICA DELLE FUNZIONALITÀ MAGAZZINO E LOGISITICA 

AREA COMMERCIALE 

• Gestione premi, incentivi, omaggi (Bonus
in base a valore venduto, pezzi venduti,
peso venduto)

• Gestione dinamica della struttura GDO 
• Gestione promozioni
• Gestione listini per cliente/prodotto
• Gestione sconti (sconti riga, sconti di fattura, per

tipologia di articolo, per periodi di tempo)
• Gestione sconti a cascata (possibilità di definire

una molteplicità di sconti di riga)
• Gestione prowigioni (per più agenti e/o

capoarea ... )
• Workflow (controlli parametrici sul flusso di

inserimento e autorizzazione ordini di vendita)
• Assortimento (possibilità di selezionare nell'or­

dine solamente il Catalogo Articoli disponibile
per il Cliente)

• Gestione fidi a garanzia
• Modelli Ordine e presa rapida ordine
• Gestione addebiti su ordine
• Gestione documenti via EDI

• MODULO QUALITÀ

• FRAMEWORK PER DICHIARAZIONI E
AVANZAMENTI DI PRODUZIONE

• PORTALE AGENTI

• MANUTENZIONE IMPIANTI

• CONTROLLO PROGETTI

• 

• 

Modulo device per pesatura ed etichettatura 
Gestione dei vuoti 
Piano giri consegne 
Gestione costi di trasporto 

•. Integrazione catena logistica 
• Doppia unità di misura "reale"

Etichettatura integrata
Movimentazione fisica
Gestione integrata della movimentazione
via radiofrequenza

PRODUZIONE 
Costificazione 
Calcolo preventivo articolo 
Scheda Tecnica articolo 

. 

• Integrazione device di produzione
Gestione produzione per lotto
Gestione ricetta e fasi di lavorazione
Pianificazione MPS e MRP
Schedulazione

RINTRACCIABILITÀ

Attraverso la facilità di integrazione dei
• . device e l'utilizzo del framework di

• 

: dichiarazione di produzione è possibile
ottenere una rintracciabilità (bottom up e 
top down) all'interno del sistema senza 
più l'ausilio di strumenti cartacei. 

CONTROLLO DI GESTIONE 
La verticalizzazione FoodSuite, offre un 
potente strumento e modello di controllo 
aziendale; grazie alla piena integrazione con 
i vari moduli aziendali e un potente modulo 
di contabilità industriale è possibile monito­
rare in maniera puntuale i diversi KPI 
aziendali sino alla redditività del cliente/ 
prodotto. 

MODULI SPECIFICI PER I SETTORI: 

VINO 

ORTOFRUTTICOLO 

CARNI/SALUMI 



''Abbiamo lavorato con il nostro 
Partner EOS Solutions sulla persona­
lizzazione del modello Food, creando 
una struttura di gestione che ci con­
senta di avere in tempo reale l'analisi 
del conto economico per cliente e per 
prodotto" 
RAFFAELLA EPIDENDIO, IT MANAGER 

"Grazie all'implementazione della 
tecnologia Microsoft riscontriamo 
indubbi vantaggi in termini di 
puntualità dell'informazione, flessibili­
tà, velocità e sicurezza dei dati" 

ANDREA ALIPRANDI, 

AMMINISTRATORE 

"Abbiamo scelto Dynamics 365 
Business Central per la sua flessibilità e 
facilità di integrazione. Oggi i nostri 
utenti non sarebbero in grado di 
rinunciare all'utilizzo dell'ERP che 
permette con un clic di trasferire dati 
dentro un foglio Excel o Word" 
CARLO CANESTRI AMMINISTRATORE 
DELEGATO 

Gold 

"Dynamics 365 Business Central ripaga 
immediatamente gli sforzi di 
riorganizzazione con un'ampia 
possibilità di analisi delle tendenze di 
mercato, garantendo inoltre che i 
sistemi contabili elaborino e presentino 
dati di business reali e certificabili" 
CHRISTIAN FRANZELIN, IT MANAGER 

"Business Central ripaga gli sforzi di 
riorganizzazione con un'ampia possibilità 
di analisi delle tendenze di mercato, 
garantendo che i sistemi contabili 
elaborino dati reali e certificabili" 

ALOIS LAGEDER, TITOLARE 

"La soluzione è stata in grado di 
supportare la consuntivazione 
effettiva dei costi di produzione, 
consentendo un enorme passo avanti 
per il controllo di gestione" 

LUCA CAVESTRO, IT MANAGER 

Microsoft Partner 
SOLUTIONS Gold Enterprise Resource Planning 
A KUMAVIS/ON GROUP COMPANY Gold Customer Relationship Management www.eos-solutions.it 
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